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การวางแผน และกาํหนดกลยทุธ ์การตลาดสมยัใหม่ ���� 
วนัที� �� ธนัวาคม  �!!"   เวลา $.&� - ��.&� น.   

สถานที�จดัอบรม โรงแรม อมารีบูเลอรว์ารด์ (สุขมุวิทซอย !, BTSนานา)  **อาจเปลี�ยนแปลงได้** 
วิทยากรโดย อ.อคัรพงศ ์ ผอ่งสวุรรณ 

 

ความเป็นมาและหลกัการ      
การประสบความสาํเรจ็ทางธุรกจิย่อมเป็นเป้าหมายสาํคญัของกจิการ การที�จะพชิติเป้าขายใหไ้ดน้ั &นย่อมตอ้งมี

องคป์ระกอบมากมาย การวางแผนธุรกจิ การขาย และการตลาด ผูบ้รหิารรุ่นใหมจ่าํเป็นที�จะตอ้งมพีื&นฐานความเขา้ใจ
องคป์ระกอบต่างๆนั &นเป็นอย่างด ี การวางแผนและกาํหนดกลยทุธก์ารตลาด เป็นศาสตรท์ี�ตอ้งเรยีนรู ้และปรบัปรุงตลอดเวลา 
เนื�องจากสภาพการแขง่ขนัที�ทวคีวามรุนแรงขึ&น การขยายตวัของตลาด การปรบัเปลี�ยนเทคโนโลย ีความตอ้งการของผูบ้รโิภค
ที�มากขึ&น และสภาพเศรษฐกจิที�ยากลาํบาก นกับรหิารและนกัการตลาดในยุคการแขง่ขนันี& จาํเป็นอย่างยิ�งที�จะตอ้งทาํความ
เขา้ใจอย่างถ่องแท ้และพฒันาศกัยภาพดา้นการวางแผน การวเิคราะห ์การดาํเนินงาน และการประเมนิผลการปฏบิตังิานดา้น
การตลาดไดเ้ป็นอย่างด ี  การอบรมในหวัขอ้นี& จะช่วยใหน้กับรหิารและนกัการตลาดมมีุมมองที�ถูกตอ้ง และพฒันาศกัยภาพใน
การวางแผน และกาํหนดกลยุทธก์ารตลาดเพื�อเอาชนะการแขง่ขนัสภาพเศรษฐกจิในยุคปัจจุบนันี& ได ้
วตัถปุระสงค ์    

ใหเ้กดิการเรยีนรูแ้ละเขา้ใจถงึสภาพแวดลอ้มทางการตลาดที�เปลี�ยนแปลงไป การเตบิโตของเทคโนโลย ี และความ
ซบัซอ้นของสภาพธุรกจิในปัจจบุนั รวมไปถงึการบรูณาการณ์องคค์วามรูด้า้นการตลาด เศรษฐศาสตร ์และการขายเขา้ดว้ยกนั 
เพื�อใหส้ามารถมองทะลุและวางแผนงานดา้นการขายและการตลาดเพื�อพชิติเป้าขาย ขององคก์รได ้
โครงสรา้งเนื@อหาและหวัข้อการบรรยาย 
�. รีวิวสภาพแวดล้อมทางธรุกิจ ทางการขาย และทางการตลาดในปัจจบุนั 
 - สภาพแวดลอ้มทางธุรกจิในปัจจุบนั 
 - สภาพแวดลอ้มทางการขายในปัจจบุนั 
 - สภาพแวดลอ้มทางการตลาดในปัจจุบนั 
2. การวิเคราะหก์ารตลาดและความต้องการของลูกค้า 

- ความตอ้งการที�แทจ้รงิของลกูคา้ 
- การวางแผนการตลาดแบบ Inside-Out 
- การวางแผนการตลาดแบบ Outside-In 

3. การประเมินขอ้มูลทางการตลาดและตวัแบบเพื�อกาํหนดกลยุทธส์มยัใหม ่ ���� 
 - การประเมนิฐานะทางการตลาด 
 - การประเมนิแรงกดดนั 5 ดา้น 

- การอ่านสถานการณ์และโอกาส 
- การประเมนิกลยุทธร์ายสนิคา้ 

4. การวิเคราะหพ์ื@นที�ตลาดสาํหรบักาํหนดกลยุทธก์ารแข่งขนัสมยัใหม ่���� 
- กลยุทธก์ารเลอืกพื&นที�ตลาดแบบ Red Ocean 
- กลยุทธก์ารเลอืกพื&นที�ตลาดแบบ Blue Ocean 
- ทศิทางการตลาดในยุคหน้า White Ocean / CSR 

5. การประยกุตข์้อมลูการตลาดกบัการกาํหนดกลยุทธส์มยัใหม่ ���� 
- AIDA Model เพื�อสรา้งแผนการตลาด 
- มองใหท้ะลุ คดิใหเ้ป็น วางแผนใหไ้ด ้
- หลุมดาํของนกัการตลาด 
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อตัราค่าอบรมสมัมนา  (บาท/ท่าน) 

�.กรณีชาํระ ก่อนวนัอบรมอยา่งน้อย & วนั รบัส่วนลด !% 
จาก I,"�� บาท 
อตัราค่าอบรม :  = T,VWX.XX  บาท/ท่าน 
VAT \% : ^_`.aX 
ภาษหีกั ณ. ที�จ่าย ^% : _^W.bX 
กรณีมใีบหกั ณ ที�จ่าย ^ %   : T,\Ta.TX บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที�จ่าย      : T,b\`.aX บาท/ท่าน 
** กรณีสง่บุคลากรเขา้ร่วมอบรมตั &งแต่ ^ ท่านขึ&นไป รบัสว่นลด
พเิศษ _X% จาก T,bXX บาท คงเหลอื T,^aX.XX  บาท/ท่าน (ยงั
ไม่รวม VAT) โดยชาํระก่อนวนัอบรม ** 
�.กรณีชาํระ หน้างาน ชาํระในราคาเตม็ 
อตัราค่าอบรม :  = T,bXX.XX บาท/ท่าน 
VAT \% : ^^W.XX 
ภาษหีกั ณ. ที�จ่าย ^% : _TT.XX 
กรณีมใีบหกั ณ ที�จ่าย ^ %   : T,``a.XX บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที�จ่าย      : V,_^W.XX บาท/ท่าน 
 

รายละเอียดผูถ้กูหกัภาษี ณ ที�จ่าย  

เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี(_^ หลกั)  0105549026812 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ�ง จาํกดั  _\/aT ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล 
ซ.วชัรพล a (รามอนิทรา VV/b)  แขวงท่าแรง้  เขตบางเขน  
กรุงเทพฯ _Xa^X 
การชาํระเงิน  

_. โอนเงนิ หรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทย
พาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ี   ชื�อบญัช ีบรษิทั วคิค ์
เทรนนิ�ง จาํกดั เลขที�บญัช ี_X`-aT^bX`-V หรอื เงนิสด/เชค็ สั �ง
จ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ�ง จาํกดั กรณีชาํระที�หน้างาน 
a. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที� Xa-`X^XXbX ต่อ _\aT หรอื สแกนไฟล์
สง่ไปที�อเีมล ์:  info@vickktraining.com หรอื 
vickktraining@gmail.com 
สอบถามเพิ�มเติม  /  สาํรองที�นั �งผา่น I ช่องทาง คือ 

1. โทรศพัท ์Xa-\b`VWTT  และ X`V-^W`_V`a 
2. โทรสาร Xa-`X^XXbX ต่อ _\aT 
3. หรอืสาํรองผ่านอเีมล ์    info@vickktraining.com หรอื 

vickktraining@gmail.com  
4. หรอืสาํรองผ่านเวปไซท ์    www.vickktraining.com 

วิทยากรโดย 
อ. อคัรพงศ ์ผอ่งสวุรรณ 

ประวติัวิทยากรโดยสงัเขป 

- วทิยากรที�ปรกึษาดา้นกลยุทธก์ารขายชั &นสงู , การตลาดและ
การพฒันาธุรกจิ 

- ประธานบรหิาร บจก. บซิเินสแมกซ ์(เอเชยี) คอนซลัแตนท ์ 
- ประธานบรหิารดา้นการพาณิชยแ์ละพฒันาธุรกจิ บรษิทั 

ฮอสปิกา้วลิล่า จาํกดั 
- ที�ปรกึษาดา้นการขายและการตลาด ศนูยบ์่มเพาะธุรกจิ 

สาํนกังานพฒันาวทิยาศาสตรแ์ละเทคโนโลยแีห่งชาต ิ
- ที�ปรกึษาประธานหอการคา้จงัหวดัเชยีงใหม ่
- ที�ปรกึษาดา้นธุรกจิ กลุ่มบรษิทั ฟาน แคปเปล (Van Kappel) 

จากเนเธอแลนด ์
- ที�ปรกีษาดา้นกลยุทธธ์ุรกจิ การขายและการตลาด กลุ่มพนสั

แอสเซม็บลี& , กลุ่มอคัรพรอ็พเพอรต์ี& 
- ที�ปรกึษาและวทิยากรรบัเชญิดา้นกลยุทธก์ารขายและพฒันา

ตลาด ใหก้บัองคก์รเอกชนและหน่วยงานของรฐัหลายแห่ง 
- อดตีที�ปรกึษาประธานกรรมการ กลุ่มบรษิทั วกีรุ๊ป 
- อดตีที�ปรกึษาธุรกจิ กลุ่มบรษิทัวนสันนัทเ์ชยีงใหม่  
- อดตีประธานเจา้หน้าที�บรหิาร บรษิทั มารเ์กต็ติ&งวนั เซอรว์สิ

เซส ประเทศไทย จาํกดั 
- อดตีผูบ้รหิารระดบัสงูประจาํประเทศไทยของบรษิทัขา้มชาติ

หลายแห่ง เช่น รชี (Reach), เคเบิ&ลแอนดไ์วเลส เอชเคท ี
(Cable & Wireless HKT) , แอสเพค็ (Aspect) และ เอเชยี 
เน็ทคอม (Asia Netcom) 

- อดตีอาจารยพ์เิศษในมหาวทิยาลยัของรฐัและเอกชนหลาย
แหล่ง 

- จบปรญิญาโทดา้นการบรหิาร ผ่านการฝึกอบรมดา้น
การตลาดและการขายชั &นสงูจากหลกัสตูรต่างประเทศหลาย
แห่ง และมปีระสบการณ์การทาํงานรวมกว่า 25 ปี มชีั �วโมง
บรรยายและที�ปรกึษาธุรกจิกว่า 2,000 ชั �วโมงต่อปี 
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ใบสมคัรเข้าร่วมอบรม 

 

ชื�อหลกัสตูร 
 

ชื�อผู้ติดต่อ  

ชื�อบริษทั  

ที�อยู่ออก ใบกาํกบัภาษี / 
ใบเสรจ็รบัเงิน 

 

 

การชาํระค่าอบรม 
         

       ชาํระกอ่นล่วงหน้าเพื�อรบัสว่นลด V%              ชาํระหน้างาน            

เบอรโ์ทรศพัท์  

เบอรแ์ฟกซ์  

อีเมล  

รายชื�อ / ตาํแหน่งงาน ผู้เข้าอบรม  (กรณีผูเ้ขา้อบรม ^ ท่านขึ&นไป รบัสว่นลด 10 % โดยการชาํระลว่งหน้า) 

1. ชื�อ—ชื�อสกุล  
                                  
ตําแหน่ง  

2. ชื�อ—ชื�อสกุล  
                                                
ตําแหน่ง  

3. ชื�อ—ชื�อสกุล  
                                                
ตําแหน่ง  

4. ชื�อ—ชื�อสกุล  
                                                
ตําแหน่ง  

 

การสาํรองที�นั �ง :  สามารถสมคัรเขา้รว่มอบรมได ้T ชอ่งทางคอื 
1. โทรศพัทส์าํรองที�นั �ง ที� โทร.  :  02-7895644   และ X`V-^W`_V`a  
2. สง่ใบสมคัรมาที�โทรสาร (FAX) :    02-9030080 ต่อ 1724   
3. สง่ใบสมคัรมาที� อเีมล :   info@vickktraining.com  หรอื  vickktraining@gmail.com 
4. สมคัรผ่านเวปไซท ์ www.vickktraining.com  
การชาํระเงิน 
1. โอนเงนิหรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทยพาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ีชื�อบญัช ีบรษิทั วคิค ์เทรนนิ�ง 

จาํกดั เลขที�บญัช ี_X`-aT^bX`-V หรอื เงนิสด / เชค็ สั �งจ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ�ง จาํกดั กรณีชาํระที�หน้างาน 
2. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที� 02-9030080 ต่อ 1724  หรอืสง่ไปที�  info@vickktraining.com หรอื vickktraining@gmail.com 
รายละเอียดผู้ถกูหกัภาษี ณ ที�จ่าย (ค่าบรกิาร ^%) 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ�ง จาํกดั  สาํนกังานใหญ่    เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี  0105549026812   
17/24 ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล  ซ.วชัรพล 2 (รามอนิทรา 55/8)  แขวงทา่แรง้  เขตบางเขน  กรุงเทพฯ10230    


