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เทคนิคการขายและการติดต่อสื�อสารกบัลกูค้าต่างประเทศ 
วนัที� �� ธนัวาคม �""#   เวลา $.&&- ().&& น.  โรงแรม แอมบาสเดอร ์(สขุมุวิท ซอย (() 

วิทยากรโดย  อาจารย ์กวนั  จิระคณุ 
 

หวัข้อการอบรม 
1. อุ่นเครื�อง... Trust-based selling การขายบนพืAนฐานความไว้วางใจ 

- รูจ้กัและเขา้ใจ  Trust-based selling 
- การสรา้งความไวว้างใจ 
- จติวญิญาณดา้นการบรกิารสาํหรบันกัขายมอือาชพี  

2. เทคนิคการบริหารจดัการลูกค้าแต่ละประเภท 
- ลกูคา้แฟนพนัธุแ์ท ้
- ลกูคา้ที9มอีทิธพิล 
- ลกูคา้ขาใหญ่ 
- ลกูคา้ขาจร 
- ลกูคา้สารพดัพษิ 

3. บุคลิกภาพและการสรา้งบรรยากาศที�ดีในการเจรจา 
- บุคลกิภาพของนกัเจรจาการคา้ระดบัประเทศ 
- บุคกิภาพระดบัสากลที9ไม่พงึประสงค ์– พงึประสงค ์ของนกัการคา้ต่างประเทศ 
- เทคนิคการสรา้งความประทบัใจเมื9อแรกพบ 
- เทคนิคการสรา้งบรรยากาศที9ดใีนการเจรจา 
- เทคนิคการตดิต่อสื9อสารใหส้มัฤทธิ Bผล 
- การแกไ้ขปัญหาเฉพาะหน้า 

4. เทคนิคการขายอย่างมืออาชีพ 
- ทกัษะการขายสมยัใหม่ และเทคนิคการขายเชงิรุก 
- เทคนิคการเจรจาต่อรองเชงิธุรกจิ  
- การสรา้งสะพานเชื9อมความตอ้งการลกูคา้กบัขอ้เสนอเพื9อปิดการขาย 
- วธิกีารปิดการขายกบัลกูคา้ใหไ้ดผ้ลในครั Eงแรก  
- การ Pitch งานแบบสายฟ้าฟาด ขายงานไม่เกนิ 30 วนิาท ี
- เทคนิคการทาํใหล้กูคา้กลบัมาซืEอซํEา 

5. การทาํ Checklist (คมัภีรส่์วนตวั) สู่ความเป็นมอือาชีพ 
 

ผูที้�เหมาะสมที�จะเขา้รว่มอบรม 
1. นกัการขาย สนิคา้ , บรกิาร  และโครงการ 
2. ผูบ้รหิารดา้นงานขายและการตลาดขององคก์ร 
3. เจา้หน้าที9ฝ่ายขาย ฝ่ายการตลาด ฝ่ายพฒันาธุรกจิ  
4. เจา้ของกจิการ, รา้นคา้ ที9มลีกูคา้ต่างประเทศเป็นเป้าหมาย 
5. เจา้ของกจิการที9ตอ้งการขยายตลาดในต่างประเทศ 
6. เจา้ของธุรกจิที9ตอ้งดลีกบัลกูคา้ดว้ยตนเอง 
7. ผูส้นใจทั 9วไป 
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อตัราค่าอบรมสมัมนา  (บาท/ท่าน) 

(.กรณีชาํระ ก่อนวนัอบรมอยา่งน้อย S วนั รบัส่วนลด "% 
จาก U,W&& บาท 
อตัราค่าอบรม :  = X,YZ[.[[  บาท/ท่าน 
VAT _% : abc.d[ 
ภาษหีกั ณ. ที9จ่าย a% : baZ.e[ 
กรณีมใีบหกั ณ ที9จ่าย a %   : X,_Xd.X[ บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที9จ่าย      : X,e_c.d[ บาท/ท่าน 
** กรณีสง่บุคลากรเขา้ร่วมอบรมตั Eงแต่ a ท่านขึEนไป รบัสว่นลด
พเิศษ b[% จาก X,e[[ บาท คงเหลอื X,ad[.[[  บาท/ท่าน (ยงั
ไม่รวม VAT) โดยชาํระก่อนวนัอบรม ** 
�.กรณีชาํระ หน้างาน ชาํระในราคาเตม็ 
อตัราค่าอบรม :  = X,e[[.[[ บาท/ท่าน 
VAT _% : aaZ.[[ 
ภาษหีกั ณ. ที9จ่าย a% : bXX.[[ 
กรณีมใีบหกั ณ ที9จ่าย a %   : X,ccd.[[ บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที9จ่าย      : Y,baZ.[[ บาท/ท่าน 
 

รายละเอียดผูถ้กูหกัภาษี ณ ที�จ่าย  

เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี(ba หลกั)  0105549026812 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ9ง จาํกดั สาํนกังานใหญ่  b_/dX ม.ปรญิ ราม
อนิทรา – วชัรพล ซ.วชัรพล d (รามอนิทรา YY/e)  แขวงท่าแรง้  
เขตบางเขน  กรุงเทพฯ b[da[ 
การชาํระเงิน  

b. โอนเงนิ หรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทย
พาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ี   ชื9อบญัช ีบรษิทั วคิค ์
เทรนนิ9ง จาํกดั เลขที9บญัช ีb[c-dXae[c-Y หรอื เงนิสด/เชค็ สั 9ง
จ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ9ง จาํกดั กรณีชาํระที9หน้างาน 
d. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที9 [d-c[a[[e[ ต่อ b_dX หรอื สแกนไฟล์
สง่ไปที9อเีมล ์:  info@vickktraining.com 
 

สอบถามเพิ�มเติม  /  สาํรองที�นั �งผา่น U ช่องทาง คือ 

1. โทรศพัท ์[d-_ecYZXX  และ [ea-cecdZ_d 
2. โทรสาร [d-c[a[[e[ ต่อ b_dX 
3. หรอืสาํรองผ่านอเีมล ์    info@vickktraining.com  
4. หรอืสาํรองผ่านเวปไซท ์    www.vickktraining.com  

 

วิทยากรโดย 
อ. กวนั  จิระคณุ 

ประวติัการศึกษา 

- ปรญิญาโท การตลาด นานาชาต ิ(MIM Program)  
ม.ธรรมศาสตร ์(โครงการนานาชาต ิร่วมกบัมหาวทิยาลยั
ชั Eนนํากว่า bY สถาบนัทั 9วโลก) 

- ปรญิญาตร ีศลิปศาสตรบณัฑติ (ภาษาองักฤษ)   
ม.ธรรมศาสตร ์ , นกัเรยีนทุน AFS ประเทศนิวซแีลนด ์

ประวติัการทาํงานโดยสงัเขป 
ตาํแหน่งปัจจบุนั 

- วทิยากรและที9ปรกึษา ดา้นกลยทุธก์ารตลาดการขาย
สมยัใหม่ (ทั Eงในและต่างประเทศ) 

- วทิยากรผูเ้ชี9ยวชาญการสื9อสารภาษาองักฤษเพื9อธุรกจิ 
- ที9ปรกึษาและนกัยทุธศาสตร ์บรหิารการตลาดใน

ต่างประเทศ  บรษิทั วคิตอรี9 ยปิซั 9มบอรด์ จาํกดั 
- ที9ปรกึษาดา้นบรหิารโครงการ บรษิทั นีท ดไีซน์  จาํกดั 
- Business Development, Madison Group, กรุงมานามา 

ประเทศบาหเ์รน 
- ที9ปรกึษาผูเ้ชี9ยวชาญดา้นการตลาดการลงทุนในกลุ่ม

ประเทศ Arabian Gulf countries , Iraq, Iran, 
Afghanistan, and Pakistan 

ประสบการณ์ทาํงาน 

- ที9ปรกึษาพเิศษดา้นการตลาดในต่างประเทศ  สถาบนัเพิ9ม
ผลผลติแห่งชาต ิ

- รองผูอ้าํนวยการฝ่ายการตลาดและการขาย บรษิทั 
ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์จาํกดั 

- ผูจ้ดัการฝ่ายวางแผนธุรกจิ บจก. ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์ 
- ผูจ้ดัการฝ่ายพฒันาธุรกจิ บจก. ยนิูเวอรแ์ซล ซสิเตม็ส ์ 
- Assistant Real-Estate Development Manager บจก. ซนั-

มาสเตอร ์อนิเตอรเ์นชั 9นแนล เอน็เตอรเ์ทนเมน้ท ์ 
- Precious Metal trading Manager,MSN Gold Co., Ltd. 
เกียรติคณุ   

- dYXc   ผูแ้ต่งหนงัสอื ชื9อ ภูฏาน...แนบชดิสนิทรกั   
สาํนกัพมิพ ์: Bear Publishing Co.,Ltd. 
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ชื�อหลกัสตูร 
 

ชื�อผู้ติดต่อ  

ชื�อบริษทั  

                สาํนกังานใหญ่                                            สาขาที9........... 

เลขประจาํตวัผู้เสียภาษี  

ที�อยู่ออก ใบกาํกบัภาษี / 
ใบเสรจ็รบัเงิน 

 

 

การชาํระค่าอบรม 
         

       ชาํระกอ่นล่วงหน้าเพื9อรบัสว่นลด Y%              ชาํระหน้างาน            

เบอรโ์ทรศพัท์  

เบอรแ์ฟกซ์  

อีเมล  

รายชื�อ / ตาํแหน่งงาน ผู้เข้าอบรม  (กรณีผูเ้ขา้อบรม a ท่านขึEนไป รบัสว่นลด b[% โดยการชาํระลว่งหน้า) 
1. ชื9อ—ชื9อสกุล  ตําแหน่ง  

d. ชื9อ—ชื9อสกุล  ตําแหน่ง  

a. ชื9อ—ชื9อสกุล  ตําแหน่ง  

X. ชื9อ—ชื9อสกุล  ตําแหน่ง  
 

การสาํรองที�นั �ง :  สามารถสมคัรเขา้รว่มอบรมได ้X ชอ่งทางคอื 
1. โทรศพัทส์าํรองที9นั 9ง ที9 โทร.  :  02-7895644   และ 083-9892672  
2. สง่ใบสมคัรมาที9โทรสาร (FAX) :    02-9030080 ต่อ 1724   
3. สง่ใบสมคัรมาที9 อเีมล :  info@vickktraining.com   
4. สมคัรผ่านเวปไซท ์ www.vickktraining.com  
การชาํระเงิน 
1. โอนเงนิหรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทยพาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ีชื9อบญัช ีบรษิทั วคิค ์เทรนนิ9ง 

จาํกดั เลขที9บญัช ีb[c-dXae[c-Y หรอื เงนิสด / เชค็ สั 9งจ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ9ง จาํกดั กรณีชาํระที9หน้างาน 
2. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที9 02-9030080 ต่อ 1724  หรอืสแกนไฟลส์ง่ไปที9 info@vickktraining.com 
รายละเอียดผู้ถกูหกัภาษี ณ ที�จ่าย (ค่าบรกิาร a%) 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ9ง จาํกดั  สาํนกังานใหญ่    เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี  0105549026812   
17/24 ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล  ซ.วชัรพล 2 (รามอนิทรา 55/8)  แขวงทา่แรง้  เขตบางเขน  กรุงเทพฯ10230    

ใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรม 


