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เทคนิคการขายสมยัใหม่ (knockout อยู่หมดั) อย่างมืออาชีพ 
วนัที# $% มิถนุายน  %(()   เวลา +.--- $/.-- น.   

สถานที#จดั : โรงแรม อมารีบูเลอวารด์ (สุขมุวิทซอย 5, BTSนานา) หรอื แอมบาสเดอร ์(สขุมุวิทซอย $$, BTSนานา)   

วิทยากรโดย อ. กวนั   จิระคณุ 
 
หวัข้อการอบรม 

1. อุ่นเครื#อง ....ทาํความรูจ้กักบั Highest Trust and best Value based Marketing and Selling approach รวมทั 'ง
เหน็ความแตกต่างอย่างชดัเจน ระหว่างการขายสนิคา้และงานบรกิาร ความเหมอืนและความไม่เหมอืน 

2. Trust-based selling การขายบนพืHนฐานความไวว้างใจ 
- รูจ้กัและเขา้ใจ  Trust-based selling 
- การสรา้งความไวว้างใจ 
- จติวญิญาณดา้นการบรกิารสาํหรบันกัขายมอือาชพี  

3. รูจ้กัลูกค้าแต่ละประเภทเพื#อการขายและการบริการที#สมัฤทธิQ ผล 
- ลกูคา้คอืใคร...? 
- ความคาดหวงัของลกูคา้ 
- รูจ้กัลกูคา้แต่ละประเภท : ลกูคา้แฟนพนัธุแ์ท ้, ลกูคา้ทีKมอีทิธพิล , ลกูคา้ขาใหญ่  , ลกูคา้ขาจร ,  ลกูคา้สารพดั

พษิ (ลกูคา้เจา้ปัญหา) 
4. บุคคลิกภาพของนักขายมอือาชีพ จงัหวะการพดูจาของนักขายสมยัใหม่  (นักขายเชิงที#ปรกึษากลยุทธ)์ 
5. เทคนิคการขายอย่างมืออาชีพ (knockout อยู่หมดั) 

1. เตรยีมการนําเสนอ หาจุดขายและจุดแตกต่างทีKไม่เหมอืนใคร ทีKไดใ้จลกูคา้ทนัท ี(ทาํไมถงึคุม้ทีKสดุโดยหลกัการ 
Meaningful differentiation knockout 

2. เทคนิคการนําเสนอ 3 ขั 'นตอน  
� Elevator Pitch การนําเสนองานแบบสายฟ้าฟาด (พดูไม่เกนิ 30-45 วนิาท)ี 
� Presentation แบบ ใหรู้ท้ีKมาทีKไปและเน้นผลประโยชน์ความคุม้ของลกูคา้ รวมทั 'งหลกัฐาน เครอืขา่ยทีKมี

ประกอบความมั Kนใจ (รวมทั 'งความสาํคญัของงานการตลาดรอบนอกทีKมาสนบัสนุน และ material การขาย 
ทีKเตรยีมพรอ้ม) 

� สรุปงานขายใหล้กูคา้รูส้กึว่าตดัสนิใจถูกทีKสดุ 
 

รปูแบบการอบรม 
- บรรยาย ยกตวัอย่าง เพืKอใหเ้หน็ภาพชดัเจน (บรรยากาศสนุก ไม่น่าเบืKอ ความรูจ้ดัเตม็) 
- ร่วมแชรป์ระสบการณ์ / แลกเปลีKยนความคดิเหน็  
- Workshop : Elevator Pitch 
- ถาม-ตอบทุกปัญหา เพืKอสามารถนํากลบัไปใชจ้รงิในการทาํงาน 
- สรุปภาพรวม เคลด็ลบั และการนําไปประยุกตใ์ชจ้รงิในการทาํงาน  
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อตัราค่าอบรมสมัมนา  (บาท/ท่าน) 

$.กรณีชาํระ ก่อนวนัอบรมอยา่งน้อย X วนั รบัส่วนลด (% 
จาก Z,)-- บาท 
อตัราค่าอบรม :  = a,bcd.dd  บาท/ท่าน 
VAT f% : hij.kd 
ภาษหีกั ณ. ทีKจ่าย h% : ihc.ld 
กรณีมใีบหกั ณ ทีKจ่าย h %   : a,fak.ad บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ทีKจ่าย      : a,lfj.kd บาท/ท่าน 
** กรณีสง่บุคลากรเขา้ร่วมอบรมตั 'งแต่ h ท่านขึ'นไป รบัสว่นลด
พเิศษ id% จาก a,ldd บาท คงเหลอื a,hkd.dd  บาท/ท่าน (ยงั
ไม่รวม VAT) โดยชาํระก่อนวนัอบรม ** 
 
%.กรณีชาํระ หน้างาน ชาํระในราคาเตม็ 
อตัราค่าอบรม :  = a,ldd.dd บาท/ท่าน 
VAT f% : hhc.dd 
ภาษหีกั ณ. ทีKจ่าย h% : iaa.dd 
กรณีมใีบหกั ณ ทีKจ่าย h %   : a,jjk.dd บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ทีKจ่าย      : b,ihc.dd บาท/ท่าน 
 

รายละเอียดผูถ้กูหกัภาษี ณ ที#จ่าย  

เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี(ih หลกั)  0105549026812 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิKง จาํกดั สาํนกังานใหญ่  if/ka ม.ปรญิ ราม
อนิทรา – วชัรพล ซ.วชัรพล k (รามอนิทรา bb/l)  แขวงท่าแรง้  
เขตบางเขน  กรุงเทพฯ idkhd 
การชาํระเงิน  

i. โอนเงนิ หรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทย
พาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ี   ชืKอบญัช ีบรษิทั วคิค ์
เทรนนิKง จาํกดั เลขทีKบญัช ีidj-kahldj-b หรอื เงนิสด/เชค็ สั Kง
จ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิKง จาํกดั กรณีชาํระทีKหน้างาน 
k. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปทีK dk-jdhddld ต่อ ifka หรอื สแกนไฟล์
สง่ไปทีKอเีมล ์:  info@vickktraining.com  ,  
vickktraining@gmail.com 
 

สอบถามเพิ#มเติม  /  สาํรองที#นั #งผา่น Z ช่องทาง คือ 

1. โทรศพัท ์dk-fljbcaa  และ dlh-jljkcfk 
2. โทรสาร dk-jdhddld ต่อ ifka 
3. หรอืสาํรองผ่านอเีมล ์    info@vickktraining.com  
4. หรอืสาํรองผ่านเวปไซท ์    www.vickktraining.com  

 

วิทยากรโดย 
อ. กวนั  จิระคณุ 

ประวติัการศึกษา 

- ปรญิญาโท การตลาด นานาชาต ิ(MIM Program)  
ม.ธรรมศาสตร ์(โครงการนานาชาต ิร่วมกบัมหาวทิยาลยั
ชั 'นนํากว่า ib สถาบนัทั Kวโลก) 

- ปรญิญาตร ีศลิปศาสตรบณัฑติ (ภาษาองักฤษ)   
ม.ธรรมศาสตร ์ , นกัเรยีนทุน AFS ประเทศนิวซแีลนด ์

ประวติัการทาํงานโดยสงัเขป 
ตาํแหน่งปัจจบุนั 

- วทิยากรและทีKปรกึษา ดา้นกลยทุธก์ารตลาดการขาย การ
บรกิาร สมยัใหม่ (ทั 'งในและต่างประเทศ) 

- วทิยากรผูเ้ชีKยวชาญการสืKอสารภาษาองักฤษเพืKอธุรกจิ 
- ทีKปรกึษาและนกัยทุธศาสตร ์บรหิารการตลาดใน

ต่างประเทศ  บรษิทั วคิตอรีK ยปิซั Kมบอรด์ จาํกดั 
- ทีKปรกึษาดา้นบรหิารโครงการ บรษิทั นีท ดไีซน์  จาํกดั 
- Business Development, Madison Group, กรุงมานามา 

ประเทศบาหเ์รน 
- ผูเ้ชีKยวชาญดา้นการตลาดการลงทุนในกลุ่มประเทศ 

Arabian Gulf countries , Iraq, Iran, Afghanistan, and 
Pakistan 

ประสบการณ์ทาํงาน 

- ทีKปรกึษาพเิศษดา้นการตลาดในต่างประเทศ  สถาบนัเพิKม
ผลผลติแห่งชาต ิ

- รองผูอ้าํนวยการฝ่ายการตลาดและการขาย บรษิทั 
ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์จาํกดั 

- ผูจ้ดัการฝ่ายวางแผนธุรกจิ บจก. ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์ 
- ผูจ้ดัการฝ่ายพฒันาธุรกจิ บจก. ยนิูเวอรแ์ซล ซสิเตม็ส ์ 
- Assistant Real-Estate Development Manager บจก. ซนั-

มาสเตอร ์อนิเตอรเ์นชั Kนแนล เอน็เตอรเ์ทนเมน้ท ์ 
- Precious Metal trading Manager,MSN Gold Co., Ltd. 
เกียรติคณุ   

- kbaj   ผูแ้ต่งหนงัสอื ชืKอ ภูฏาน...แนบชดิสนิทรกั   
สาํนกัพมิพ ์: Bear Publishing Co.,Ltd. 

 



                 iiii iCKkkkk        gggg raining 

 
 

 

ชื#อหลกัสตูร 
 

ชื#อผู้ติดต่อ  

ชื#อบริษทั  

                สาํนกังานใหญ่                                            สาขาทีK........... 

เลขประจาํตวัผู้เสียภาษี  

ที#อยู่ออก ใบกาํกบัภาษี / 
ใบเสรจ็รบัเงิน 

 

 

การชาํระค่าอบรม 
         

       ชาํระกอ่นล่วงหน้าเพืKอรบัสว่นลด b%              ชาํระหน้างาน            

เบอรโ์ทรศพัท์  

เบอรแ์ฟกซ์  

อีเมล  

รายชื#อ / ตาํแหน่งงาน ผู้เข้าอบรม  (กรณีผูเ้ขา้อบรม h ท่านขึ'นไป รบัสว่นลด id% โดยการชาํระลว่งหน้า) 
1. ชืKอ—ชืKอสกุล  ตําแหน่ง  

k. ชืKอ—ชืKอสกุล  ตําแหน่ง  

h. ชืKอ—ชืKอสกุล  ตําแหน่ง  

a. ชืKอ—ชืKอสกุล  ตําแหน่ง  
 

การสาํรองที#นั #ง :  สามารถสมคัรเขา้รว่มอบรมได ้a ชอ่งทางคอื 
1. โทรศพัทส์าํรองทีKนั Kง ทีK โทร.  :  02-7895644   และ 083-9892672  
2. สง่ใบสมคัรมาทีKโทรสาร (FAX) :    02-9030080 ต่อ 1724   
3. สง่ใบสมคัรมาทีK อเีมล :  info@vickktraining.com  ,  vickktraining@gmail.com 
4. สมคัรผ่านเวปไซท ์ www.vickktraining.com  
การชาํระเงิน 
1. โอนเงนิหรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทยพาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ีชืKอบญัช ีบรษิทั วคิค ์เทรนนิKง 

จาํกดั เลขทีKบญัช ีidj-kahldj-b หรอื เงนิสด / เชค็ สั Kงจ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิKง จาํกดั กรณีชาํระทีKหน้างาน 
2. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปทีK 02-9030080 ต่อ 1724  หรอืสง่ไปทีK  info@vickktraining.com  ,  vickktraining@gmail.com 
รายละเอียดผู้ถกูหกัภาษี ณ ที#จ่าย (ค่าบรกิาร h%) 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิKง จาํกดั  สาํนกังานใหญ่    เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี  0105549026812   
17/24 ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล  ซ.วชัรพล 2 (รามอนิทรา 55/8)  แขวงทา่แรง้  เขตบางเขน  กรุงเทพฯ10230    

ใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรม 


