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การตลาดยคุใหม่ เชิดใส่ค ู่แข่งสวยๆ  “ ใครๆกอ็ยากแตกต่าง”  
วนัที! "" มกราคม "##$   เวลา $.&&- ().&& น.   

สถานที!จดัอบรม โรงแรม แกรนด ์สุขมุวิท (สุขมุวิท ซอย ), BTS นานา) *อาจเปลี!ยนแปลงได้* 
(โดยจะเรียนแจง้สถานที�อบรมที�แน่นอนกบัผูเ้ขา้อบรมใหท้ราบก่อนวนัอบรมอยา่งนอ้ย   สปัดาห์) 

วิทยากรโดย  อาจารย ์กวนั  จิระคณุ 
 
ความสาํคญั 
สมยันี�ใครจะทาํอะไรกต็อ้งสรา้งความแตกต่าง แต่ถา้สรา้งแลว้ไม่ชดัเจนโดดเด่นแบบเดด็ขาด หรอื สรา้งจากพื�นฐานของการ
ลอกเลยีนแบบ หรอืใชห้ลกัการสรา้งความแตกต่างแบบโบราณลา้สมยั เรากจ็ะตกอยู่ในวงโคจรของการแขง่ขนัอย่างไมม่ทีี)
สิ�นสดุ เราตอ้งทั �งแขง่กบัตนเอง แขง่กบัคู่แขง่โดยตรง และ คู่แขง่โดยออ้ม แทนที)จะเอาเวลามามุ่งเน้นดแูลลกูคา้ พฒันาสนิคา้/
บรกิาร หรอืสนุกสนานกบัการสื)อสารทางการตลาดที)จะนํายอดขายมาใหเ้ราเพิ)มขึ�นเรื)อยๆ ดงันั �นการสรา้งความแดกต่างที)ผดิ
วธิ ี หรอืหยบิฉวยความแตกต่างที)มนัไม่น่าจะนํามาใช ้ คอืสตูรสาํเรจ็ในการเอาอาวุธกลบัเขา้มาทิ)มแทงตวัเราเองใหบ้อบชํ�า
ซํ�าซาก แต่ไม่ว่าจะอย่างไร เรากต็อ้งสรา้งความแตกต่าง เพราะเราตอ้งการมทีี)ยนืบนเวทแีหง่การคา้ เราตอ้งการให ้ spotlight 
สอ่งมาที)เราเท่านั �น การตลาดทั )วๆไปนํามาซึ)งความสาํเรจ็ แต่การตลาดแบบนกักลยุทธจ์ะไม่เน้นความสาํเรจ็เท่านั �น พวกเขา
จะเน้นการครอบครองตลาดเป็นของเขาเลยผูเ้ดยีว เพื)อที)จะง่ายต่อการดแูลลกูคา้และตลาดใหโ้ตไปในทศิทางที)เขากาํหนดและ
ลงมอืทาํไดเ้อง นอกจากนั �นแลว้ไมว่่าเราจะเป็นนกัการตลาดหรอืนกัธุรกจิเลก็ใหญ่เจา้ของกจิการ หรอืนกัการขายมอืทอง เรา
กต็อ้งรูจ้กัเครื)องมอืการสื)อสารทางการตลาด รวมทั �งรูว้่า ตวัไหนไวใ้ชท้าํอะไร และทาํอย่างไรใหคุ้ม้ และตรงประเดน็ความ
แตกต่างที)โดดเด่นของเรา เราจะมาว่ายวนอยู่ในการแขง่ขนัทั )วๆไปทาํไม ในเมื)อมนัมวีธิทีี)เราเองสามารถ เอาชนะและ
ครอบครองตลาดที)เราตอ้งการไดอ้ย่างสวยๆ ผลกาํไรเขา้กระเป๋าโดยที)คูแ่ขง่แตะตอ้งเราไม่ไดเ้ลย 
วตัถปุระสงค/์ประโยชน์ที!ได ้รบั 

1. การตลาดตอ้งทาํเพื)อ ครอบครอง ไมใ่ชท่าํงานใหส้าํเรจ็เป็นชิ�นๆ Marketing is to Conquer  
2. เรยีนรูแ้ละเขา้ใจ อะไรคอืความแตกต่างที)ลา้สมยั ไม่ควรนํามาใชอ้กี(ความแตกต่างหลายต่อหลายเรื)องลา้สมยัแลว้) 
3. รูจ้กัสรา้งความโดดเด่นของสนิคา้และบรกิารไม่ซํ�าแบบใคร ทนัสมยั เป็นความจรงิของตวัเราเอง และขายของได ้ 
4. สามารถวางกลยทุธท์างการตลาดและการขายที)ไมห่ลุด เกาะตดิแน่นกบัความโดดเด่นที)เราประกาศออกไปแลว้ สนุก 

และเป็นแบบอย่างเฉพาะ ที)เหมาะกบัเรา งบดุลและทมีงานจรงิๆ 
5. เรยีนรูอ้าวุธสื)อสารทางการตลาด ที)บางอนัมอีทิธพิลมากกว่าที)เราคดิ 
6. ทราบถงึกจิกรรมทางการตลาดใด ที)เหมาะกบั ชว่งอายขุองสนิคา้ประเภทไหนและช่วงไหน 

หวัข้ออบรม 
1. ตน้เหตุของการตอ้งแขง่ขนัดว้ยความแตกต่างที)โดดเด่น คมชดั จนคู่แขง่แตะตอ้งไม่ได ้
2. การวเิคราะหค์น้หา ความโดดเด่นที)แทจ้รงิของสนิคา้ บรกิาร หรอืแมก้ระทั )งตวัเราเอง "เอาความจรงิที)ใครๆกท็าํไม่

ไดม้าเป็นตวัชโูรง" 
3. เทคนิคการสรา้ง Slogan สั �นๆ แต่กวาดความสนใจลกูคา้เป้าหมายทนัท ี
4. การบรหิารการสื)อสารทางการตลาด การขาย และการวเิคราะหว์่า ณ ชั )วโมงนี� อะไรใช่ที)สดุ คุม้ที)สดุ และ สนุกที)สดุ 
5. ตวัอย่างความแตกต่างที)น่าสนใจ ที)สดุโต่งนําสมยัตลอดกาล 

รปูแบบการอบรม 
1. บรรยาย ยกตวัอย่าง เพื)อใหเ้หน็ภาพชดัเจน (บรรยากาศสนุก ไม่น่าเบื)อ ความรูจ้ดัเตม็) 
2. ร่วมแชรป์ระสบการณ์ / แลกเปลี)ยนความคดิเหน็  
3. ถาม-ตอบทุกปัญหา เพื)อสามารถนํากลบัไปใชจ้รงิในการทาํงาน 
4. สรุปภาพรวม เคลด็ลบั และการนําไปประยุกตใ์ชจ้รงิในการทาํงาน  
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อตัราค่าอบรมสมัมนา  (บาท/ท่าน) 

(.กรณีชาํระ ก่อนวนัอบรมอยา่งน้อย ? วนั รบัส่วนลด 5% 
จาก B,800 บาท 
อตัราค่าอบรม :  = Y,[\].]]  บาท/ท่าน 
VAT 7% : 319.20 
ภาษหีกั ณ. ที)จ่าย f% : gf\.h] 
กรณีมใีบหกั ณ ที)จ่าย f %   : Y,iYj.Y] บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที)จ่าย      : Y,hik.j] บาท/ท่าน 
** กรณีสง่บุคลากรเขา้ร่วมอบรมตั �งแต่ f ท่านขึ�นไป รบัสว่นลด
พเิศษ g]% จาก Y,h]] บาท คงเหลอื Y,fj].]]  บาท/ท่าน (ยงั
ไม่รวม VAT) โดยชาํระก่อนวนัอบรม ** 
 
".กรณีชาํระ หน้างาน ชาํระในราคาเตม็ 
อตัราค่าอบรม :  = Y,h]].]] บาท/ท่าน 
VAT 7% : 336.00 
ภาษหีกั ณ. ที)จ่าย f% : gYY.00 
กรณีมใีบหกั ณ ที)จ่าย f %   : Y,kkj.]] บาท/ท่าน 
กรณีไม่มใีบหกั ณ ที)จ่าย      : [,gf\.]] บาท/ท่าน 
 

รายละเอียดผ ูถ้กูหกัภาษี ณ ที!จ ่าย  

เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี(gf หลกั)  0105549026812 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ)ง จาํกดั  gi/jY ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล 
ซ.วชัรพล j (รามอนิทรา [[/h)  แขวงท่าแรง้  เขตบางเขน  
กรุงเทพฯ g]jf] 
การชาํระเงิน  

g. โอนเงนิ หรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทย
พาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ี   ชื)อบญัช ีบรษิทั วคิค ์
เทรนนิ)ง จาํกดั เลขที)บญัช ี109-243809-5 หรอื เงนิสด/เชค็ สั )ง
จ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ)ง จาํกดั กรณีชาํระที)หน้างาน 
j. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที) ]j-k]f]]h] ต่อ gijY หรอื สแกนไฟล์
สง่ไปที)อเีมล ์:  info@vickktraining.com  หรอื  
vickktraining@gmail.com 
สอบถามเพิ!มเติม  /  สาํรองที!นั !งผา่น B ช่องทาง คือ 

1. โทรศพัท ์02-7895644  และ 095-3691591 
2. โทรสาร ]j-k]f]]h] ต่อ gijY 
3. หรอืสาํรองผ่านอเีมล ์    info@vickktraining.com  หรอื  

vickktraining@gmail.com 
4. หรอืสาํรองผ่านเวปไซท ์    www.vickktraining.com 

 

วิทยากรโดย 
อ. กวนั  จิระคณุ  

ประวตัิการศึกษา 

- ปรญิญาโท การตลาด นานาชาต ิ(MIM Program)  
ม.ธรรมศาสตร ์(โครงการนานาชาต ิร่วมกบัมหาวทิยาลยั
ชั �นนํากว่า g[ สถาบนัทั )วโลก) 

- ปรญิญาตร ีศลิปศาสตรบณัฑติ (ภาษาองักฤษ)   
ม.ธรรมศาสตร ์ , นกัเรยีนทุน AFS ประเทศนิวซแีลนด ์

ประวตัิการทาํงานโดยสงัเขป 
ตาํแหน่งปัจจบุนั 

- วทิยากรและที)ปรกึษา ดา้นกลยทุธก์ารตลาดการขาย การ
บรกิาร สมยัใหม่ (ทั �งในและต่างประเทศ) 

- วทิยากรผูเ้ชี)ยวชาญการสื)อสารภาษาองักฤษเพื)อธุรกจิ 
- ที)ปรกึษาและนกัยทุธศาสตร ์บรหิารการตลาดใน

ต่างประเทศ  บรษิทั วคิตอรี) ยปิซั )มบอรด์ จาํกดั 
- ที)ปรกึษาดา้นบรหิารโครงการ บรษิทั นีท ดไีซน์  จาํกดั 
- Business Development, Madison Group, กรุงมานามา 

ประเทศบาหเ์รน 
- ผูเ้ชี)ยวชาญดา้นการตลาดการลงทุนในกลุ่มประเทศ 

Arabian Gulf countries , Iraq, Iran, Afghanistan, and 
Pakistan 

ประสบการณ์ทาํงาน 

- ที)ปรกึษาพเิศษดา้นการตลาดในต่างประเทศ  สถาบนัเพิ)ม
ผลผลติแห่งชาต ิ

- รองผูอ้าํนวยการฝ่ายการตลาดและการขาย บรษิทั 
ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์จาํกดั 

- ผูจ้ดัการฝ่ายวางแผนธุรกจิ บจก. ยโูรเปียน โอโตโมบลิส ์ 
- ผูจ้ดัการฝ่ายพฒันาธุรกจิ บจก. ยนิูเวอรแ์ซล ซสิเตม็ส ์ 
- Assistant Real-Estate Development Manager บจก. ซนั-

มาสเตอร ์อนิเตอรเ์นชั )นแนล เอน็เตอรเ์ทนเมน้ท ์ 
- Precious Metal trading Manager,MSN Gold Co., Ltd. 
เกียรติคณุ   

- 2549   ผูแ้ต่งหนงัสอื ชื)อ ภูฏาน...แนบชดิสนิทรกั   
สาํนกัพมิพ ์: Bear Publishing Co.,Ltd. 
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ชื!อหลกัสตูร 
 

ชื!อผ ู้ติดต่อ  

ชื!อบริษทั  

                สาํนกังานใหญ่                                            สาขาที)........... 

เลขประจาํตวัผ ู้เสียภาษี  

ที!อยู่ออก ใบกาํกบัภาษี / 
ใบเสรจ็รบัเงิน 

 

 

การชาํระค่าอบรม 
         

       ชาํระกอ่นล่วงหน้าเพื)อรบัสว่นลด 5%              ชาํระหน้างาน            

เบอรโ์ทรศพัท์  

เบอรแ์ฟกซ์  

อีเมล  

รายชื!อ / ตาํแหน่งงาน ผ ู้เข้าอบรม  (กรณีผูเ้ขา้อบรม f ท่านขึ�นไป รบัสว่นลด 10% โดยการชาํระลว่งหน้า) 
1. ชื)อ—ชื)อสกุล  ตําแหน่ง  

2. ชื)อ—ชื)อสกุล  ตําแหน่ง  

3. ชื)อ—ชื)อสกุล  ตําแหน่ง  

4. ชื)อ—ชื)อสกุล  ตําแหน่ง  
 

การสาํรองที!นั !ง :  สามารถสมคัรเขา้รว่มอบรมได ้Y ชอ่งทางคอื 
1. โทรศพัทส์าํรองที)นั )ง ที) โทร.  :  02-7895644   และ 095-3691591  
2. สง่ใบสมคัรมาที)โทรสาร (FAX) :    02-9030080 ต่อ 1724   
3. สง่ใบสมคัรมาที) อเีมล :  info@vickktraining.com  ,  vickktraining@gmail.com 
4. สมคัรผ่านเวปไซท ์ www.vickktraining.com  
การชาํระเงิน 
1. โอนเงนิหรอืฝากเชค็ เขา้บญัชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทยพาณิชย ์จาํกดั (มหาชน)  สาขา มนีบุร ีชื)อบญัช ีบรษิทั วคิค ์เทรนนิ)ง 

จาํกดั เลขที)บญัช ี109-243809-5 หรอื เงนิสด / เชค็ สั )งจ่าย บรษิทั วคิค ์เทรนนิ)ง จาํกดั กรณีชาํระที)หน้างาน 
2. แฟ็กซใ์บ Pay in ไปที) 02-9030080 ต่อ 1724  หรอืสง่ไปที)  info@vickktraining.com  ,  vickktraining@gmail.com 
รายละเอียดผ ู้ถกูหกัภาษี ณ ที!จ่าย (ค่าบรกิาร f%) 
บรษิทั วคิค ์เทรนนิ)ง จาํกดั  สาํนกังานใหญ่    เลขประจาํตวัผูเ้สยีภาษ ี  0105549026812   
17/24 ม.ปรญิ รามอนิทรา – วชัรพล  ซ.วชัรพล 2 (รามอนิทรา 55/8)  แขวงทา่แรง้  เขตบางเขน  กรุงเทพฯ10230    

ใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรมใบสมะครเข
าร�วมอบรม 


